Movimentos argumentativos

Posiciona-se favoravel a ideia
SUSTENTAGAO discutida, os argumentos
alinham-se a opiniao exposta.

Posiciona-se contrario a ideia
REFUTACAO exposta, para tanto apresenta
contra-argumentos.

Posiciona-se apoiando as
posicoes em disputa (contrérias
e favoraveis), ponderando um
meio termo para a questéo.
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